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COMMERCIAL A TEMPS PARTAGE

Externalisez votre force de vente et évaluez votre

potentiel marché en France et en Suisse
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CCIFRANCE SUISSE

/CCI France Suisse

Premier réseau d’affaires franco-suisse, la CCl France Suisse regroupe plus
de 1’100 entreprises membres (soit plus de 5’000 contacts d’affaires),
représentant la grande majorité des implantations francaises recensées en
Suisse et de nombreuses sociétés helvétiques entretenant des relations
commerciales avec la France.

Forte d’une équipe de plus de 25 collaborateurs, la CCl France Suisse a
depuis 1894 son siege a Geneve et développe également des activités en
Suisse alémanique au travers de ses bureaux de Zurich et Bale.

La CCl France Suisse remplit ses missions d’organisme bilatéral afin de
créer des liens et permettre des synergies grace a l’animation et
’information de la communauté d’affaires franco-suisse.

www.ccifs.ch

www. leboostergeneve.ch
www.implantation-suisse.ch
www.reprensentation-fiscale.ch

Implantation et Activités d’Appui
activites fidUCiaireS aux Entreprises
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1 ’200 prestations de

services délivrées
chaque année

i

+150 manifestations par
an en présentiel et digital

| FRANCE
INTERNATIONAL

La CClI France Suisse est
également membre fondateur du
réseau CCl France International,
qui représente 120 CCl francaises
a linternational réparties dans
95 pays fédérant plus de 35’000
entreprises

SERVICE D’APPUI AUXENTREPRISES

Vous souhaitez lancer ou accélérer votre développement commercial

LANCER OU ACCELERER sur le marché suisse ou le marché francais, dans un cadre simplifié,

avec des colts maitrisés ?

VOTRE DEVELOPPEMENT
COMMERCIAL SUR LE

Vous recherchez a identifier de nouveaux partenaires, distributeurs,

MARCHE SUISSE OU acheteurs ou clients sur toute la Suisse ou dans un canton en

FRANCAIS particulier ? Ou bien en France et dans certains départements ?

Vous voulez identifier le potentiel du marché suisse ou francais sans
vous y implanter ni recourir immédiatement a un recrutement ?

NOTRE OFFRE PERSONNALISABLE

Appuyez-vous sur notre offre de service de commercial a temps
partageé et confiez-nous le développement de votre activité sur le
marché suisse ou francais en externalisant vos ressources !

Nous vous mettons a disposition une équipe de commerciaux a
temps partagé, formée aux spécificités interculturelles et
linguistiques, adaptée a vos besoins pour réaliser votre

prospection de maniére ciblée et efficace en Suisse ou en France !

EXTERNALISEZ VOS
RESSOURCES SANS
VOUS IMPLANTER ET
SANS RECRUTER !
EN FRANCEET
EN SUISSE



http://www.ccifs.ch/
https://leboostergeneve.ch/
https://implantation-suisse.ch/
https://representation-fiscale.ch/
https://www.linkedin.com/company/chambre-de-commerce-france-suisse/mycompany/?viewAsMember=true
https://www.linkedin.com/company/chambre-de-commerce-france-suisse/mycompany/?viewAsMember=true
https://www.ccifrance-international.org/
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Ciblage
Recherche, identification et sélection de

prospects pertinents pour votre activité
Qualification des contacts

Prospection

Approche des prospects et de fédérations locales par
téléphone et mail

Suivi

Relance et suivi des clients

Reporting régulier, partage et remontée
d’informations

Transmission des marques d’intérét auprés de votre

service commercial
Organisation de rendez-vous avec les prospects

Livrables

Fichier qualifié avec commentaires et retours pour
chacune des entreprises contactées
Bilan de fin de mission

NOS TARIFS

Enoption
(devis sur demande)

Action de promotion

Conception et envoi de mailings
d’informations et de promotion de
votre offre de produits

Action terrain

Organisation de rendez-vous terrain avec
des partenaires, clients ou fournisseurs
potentiels

Représentation de !’entreprise lors de
salons professionnels

Veille sectorielle

Constitution d’une veille contenant toutes
les informations clés de votre secteur
d’activite

Réunion de lancement : Définition de vos besoins, mise en place d’un cahier des charges,
structuration de la démarche et remise d’un compte rendu. Formation de notre collaborateur dédié

a votre entreprise, offre de produits et discours commercial : CHF 1°650.-HT

Constitution de la base de données : Elaboration d’un fichier qualifié de prospects qui sera

étayé et alimenté tout au long de la mission : CHF 2°475.-HT

CHOISISSEZ VOTRE FORMULE !

@3 CHF 70.-

HT/HEURE

+ DE 50 HEURES PAR MOIS

@3 CHF 80.-

HT/HEURE

ENTRE 31 ET 49 HEURES PAR MOIS

@y CHF 90.-

HT/HEURE

JUSQU’A 30 HEURES PAR MOIS

La mission porte sur un engagement minimum d’une durée de 6 mois et de 30 heures par mois

VOTRECONTACT

2
I,

Valentin DUTERLAY

Directeur du Service d’Appui aux Entreprises
vduterlay@ccifs.ch
+41 (0) 44 250 88 44
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mailto:vduterlay@ccifs.ch
https://www.linkedin.com/in/valentinduterlay
https://www.linkedin.com/in/valentinduterlay
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