
Compréhension
des attentes

Définition des
besoins

PRÉPARATION1.

C O M M E R C I A L  À  T E M P S  P A R T A G É

UNE MÉTHODOLOGIE ÉPROUVÉE 

Pour plus d’informations, contactez notre Service d’Appui aux Entreprises 
guillaume.vigier@ifcci.org.in

COMMENCEZ À DÉVELOPPER VOTRE ACTIVITÉ EN INDE AVEC
UN REPRÉSENTANT LOCAL DE L'IFCCI À TEMPS PARTIEL

Présence Pan-Indienne

VOTRE PARTENAIRE DE CONFIANCE I F C C I

DELHI

HYDERABAD

MUMBAI

CHENNAI

PUNE

BANGALORE

Un réseau actif de
membres et de

partenaires en inde 

Une équipe
dédiée et agile

d’appui aux PME 

CONCEPTION

Identification du
représentant au sein
de l'équipe IFCCI

Formation initiale par
l'entreprise (sur site
ou en ligne)

DÉPLOIEMENT3.

Confiez vos efforts de développement commercial en Inde à l'un des
membres de l'équipe IFCCI...

...qui consacre une partie de son temps à votre entreprise, jusqu'à
l’accélération de votre business en Inde

Qu’est-ce que le commercial à temps partagé ? 

Vous aidant à négocier divers contrats  et à prospecter

Assurant une gestion efficace de votre clientèle existante en Inde  

Développant un portefeuille de clients potentiels (promotion) 

Vous aidant à comprendre les enjeux interculturels/multiculturels 

Les représentants de l'IFCCI peuvent être des atouts précieux, en 

Flexibilité et Investissement Mesuré 

Développement
commercial pour le
compte de l’entreprise

Rapport mensuel
détaillant les tâches
exécutées 

2.


