FRANCE JAPON

M START EXPORT ==

TESTEZ LE POTENTIEL DE VOTRE
PRODUIT/SERVICE SUR LE
MARCHE JAPONAIS.

VOUS ETES UNE ENTREPRISE FRANGCAISE AYANT POUR
PROJET DE DEVELOPPER VOTRE ACTIVITE AU JAPON,
MAIS....

LA MISSION DE

E{R_::FE)C(EC?I:IT 222  Vousne savez pas qui, ni comment les contacter...

@) Vousnarrivez pas a obtenir de réponses...

@ Ciblage de prospects sur-

: Vous ne mesurez pas la valeur de votre offre sur le
mesure (partenaires tels

marché japonais...

que des importateurs, etc.)

@ Présentation et promotion NOTRE EQUIPE DEXPERTS MULTISECTORIELS EST EN
de vos produits/services MESURE DE VOUS ACCOMPAGNER :

en japonais o : .
Jap o Une équipe multiculturelle en capacité de comprendre vos

@ Feedbacks et besoins et les attentes des entreprises japonaises
recommandations » Des chefs de projet expérimentés qui bénéficient de la
confiance des sociétés japonaises

AVEC LA CCI FRANCE JAPON, TROUVEZ DES SOLUTIONS POUR RELEVER
LE DEFI DE LA DIFFERENCE CULTURELLE.



@ CCI FRANCE JAPON START EXPORT

EH7 5 AW IRBA , .
Méthodologie

7

A la suite d'un premier rendez-vous d'‘échange: 2
Options

Formation

>>> Nous évaluons le potentiel de votre offre . -
interculturalité

»>> Nous déterminons laccompagnement le plus adapté Possibilité de demander

une étude préalable des

>>> Nous revenons vers vous avec une proposition sur- .
acteurs du marché!

mesure

@& REUNION DE CADRAGE - VALIDATION DES OBJECTIFS

1. CADRAGE

Ciblage de
prospects
qualifiés

@ PROPOSITION D'UNE LISTE DE PROSPECTS

@& ELABORATION D'UN DOSSIER DE PRESENTATION DE VOTRE
OFFRE EN JAPONAIS

I : 1133 3l & PRISE DE CONTACT AVEC LES ENTREPRISES JAPONAISES
CONTACT (BASE INTERNE, PROSPECTION, RESEAUX CCI, ETC...):
« Présentation de votre projet aux prospects
Recueil des « Evaluation de lintérét de vos produits / services sur le
feedbacks marché japonais

& NOUS VOUS DELIVRONS UN RAPPORT FINAL CONTENANT :
e Laliste des prospects contactés et leurs feedbacks
3. RESTITUTION  La synthese de votre potentiel auprées des prospects japonais
ET SUIVI e Lesrecommandations de notre équipe sur la poursuite
stratégique a adopter

Igl-Fl)E(l;r »>» Go Export! Nous organisons vos rendez-vous d'affaires. Voir page dédiée.

Délai de réalisation : 6 a 8 semaines.

Tarif d'une mission de prospection Start Export (chiffrée au temps passé) :

420 000 JPY ~ 840 000 JPY HT

WWW.CCIFJ.OR.JP
APPUI.ENTREPRISES@CCIFJ.OR.JP



https://www.ccifj.or.jp/services-aux-entreprises/prestations-a-lexport/prospecter.html
https://www.ccifj.or.jp/services-aux-entreprises/prestations-a-lexport/prospecter/go-export.html

