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Plus de 350 000 membres inscrits sur la plateforme

Un réseau mondial : 
1 site international et plus de 124 sites locaux

Plus de 3 500 partenaires dont plus de 1 200 entreprises

Plus de 550 événements en 2019 :  
soirées networking, visites d’entreprises, sorties culturelles, etc…

Réseaux sociaux : 1 800 000 fans et followers

CAMPUS FRANCE
L’agence française pour la promotion 
de l’enseignement supérieur,  
l’accueil et la mobilité
28 rue de la Grange aux Belles  
75010 Paris – France
+33 (0)1 40 40 58 58  
www.campusfrance.org   
www.francealumni.fr 
alumni@campusfrance.org
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      Recruter 
en quelques clics des profils multiculturels formés 
en France avec des offres d’emploi et de stage

      Accroître
votre visibilité à l’international auprès des étudiants 
internationaux et des alumni membres du réseau 
mondial via le site web et l’application mobile

      Accéder
à des interlocuteurs privilégiés dans le réseau des 
ambassades et des espaces Campus France pour 
vous accompagner dans votre développement à 
l’international

      Échanger
directement avec des alumni et des partenaires 
inscrits sur la plateforme (salons, rencontres, etc.)

      Créer et renforcer
les synergies avec le réseau des entreprises 
partenaires de France Alumni

Public concerné 
>  Diplômés de l’enseignement supérieur 

français se trouvant actuellement en 
France ou à l’étranger

>  Étudiants inscrits dans un 
établissement français, en France

>  Étudiants du réseau de l’Alliance 
française

>  Futurs bacheliers des lycées français 
à l’étranger

>  Personnes ayant suivi une formation 
non diplômante, tous domaines 
confondus (français langue étrangère, 
formation professionnelle, etc).
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DE REJOINDRE  
LE RÉSEAU MONDIAL 
FRANCE ALUMNI

LES ENTREPRISES
TÉMOIGNENT !

BONNES RAISONS5 Belaïd DJAOUD –  Algérie
Directeur adjoint des ressources humaines de la 
communication et du RSE – Natixis Algérie
France Alumni nous permet de cibler la communauté 
étudiante algérienne présente en France et ailleurs. 
En étant sur cette plateforme facile d’utilisation, cela 
nous permet de montrer notre présence et d’attirer 
les talents de la diaspora, candidats à nos offres et de 
favoriser leur retour en Algérie.

Myriam FOURNIER KACIMI –  France 
Co-fondatrice – Sungy  
France Alumni permet à Sungy – bureau d’études, 
développeur de projets solaires, spécialiste de 

l’autoconsommation qui assure une sécurité 
énergétique – de rencontrer beaucoup de 
talents internationaux avec des profils très 
variés. Grâce à une soirée networking, nous 
avons pu recruter un business développement 
et un ingénieur d’étude.

Mariana SEMERJION –  Brésil 
HR Business Partner – Arkema 
La participation d’Arkema au Salon des 
Carrières, organisé par France Alumni et 
Campus France Brésil est toujours très 
positive. Arkema participe à l’événement depuis plusieurs 
années et c’est un excellent moyen de rencontrer des 
personnes intéressées par le monde des affaires français 
qui recherchent une expérience dans une entreprise 
spécialisée dans la chimie innovante et durable.

Terumi KIRIHARA –  Japon
Associate, Recruiting COE, Human 
Resources – AXA Life Insurance Co., Ltd.
Notre partenariat avec France Alumni 
nous permet de rencontrer des profils 
partageant une proximité culturelle 

avec notre entreprise, qui fait 
partie d’un groupe international 
français. Les activités du réseau, 
notamment l’organisation 
de séminaires emploi où 
interviennent des entreprises 
françaises, contribuent sans 
aucun doute à la valorisation de 
notre image auprès du public.

Michèle BOULLEYS – 
 Cameroun

Operation Manager –  
Cabinet Chazai & Partners
France Alumni est la plateforme idéale 
pour une mise en relation avec des 
clients et des futurs talents, sur la base 
de données précises. C’est un atout 
incontournable en terme de prospection 
qualitative de clients, qui permet une 
véritable interaction avec des partenaires 
d’affaires potentiels.


