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Verkopen in het buitenland

met succes én plezier

• International Recruitment

• Intercultural Training

• Frankrijk, België, Duitsland, International Sales



PROGRAMMA

• Waarom Frankrijk?

• Obstakels

• La Route du Succès



WAAROM
FRANKRIJK?

WAT BIEDT FRANKRIJK?

• Ruim 67 miljoen inwoners

• 6e economie wereldwijd

• 2e consumentenmarkt Europa

• Centrale ligging

• Goede infrastructuur

• Onze 4e exportpartner

https://youtu.be/sBizXog89ew
https://youtu.be/sBizXog89ew


WAAROM 
FRANKRIJK?

FRANKRIJK IN REGIO’S

Waar ligt jouw markt?

• 104 departementen

• 13 regio’s

• Paris

• Lyon, Lille, Toulouse



OBSTAKELS

• Franse taal

• Business cultuur

• Wetgeving

• Relatie / netwerk

• Fransen met Fransen



OBSTAKELS

FRANSE CULTUUR

Belangrijkste verschillen:

• Communiceren

• Leiden

• Beslissen

• Vertrouwen

• Plannen

• Overtuigen



LA ROUTE 
DU SUCCÈS

MIJN ADVIES

• Lokale aanwezigheid is een must

• Franse sales is het meest succesvol

• Bij voorkeur Franstalige ondersteuning

• Franstalige website en documentatie

• Geduld wordt beloond



LA ROUTE 
DU SUCCÈS
AGENT LOKALE COLLEGA

Lage investering Personeelskosten

Kennis en ervaring Kennis en ervaring

Onafhankelijk, weinig grip Onderdeel van het bedrijf

Lage betrokkenheid Focus en betrokkenheid

Vertegenwoordigt vaak meerdere bedrijven Visitekaartje en verlengstuk van jouw 

bedrijf

Afscheid kostbaar Werknemer beschermd,

Proeftijd van 2 x 3 maanden

Minder ingewikkeld, dan het lijkt



LA ROUTE 
DU SUCCÈS

EEN LOKALE COLLEGA
Wat betekent dat in de praktijk?

• Arbeidscontract volgens 

Franse wetgeving met NL BV

• Loonkosten

• Communicatie in het Engels

• Managen collega op afstand

• Interculturele samenwerking




