
V E R O N I Q U E  B R A N E T
GERENTE COMERCIAL

E X P E R I E N C I A  P R O F E S I O N A L

I N T E R E S E S  P R I N C I P A L E S

- América Latina
- Psicologia
- Senderismo

2022 Titulo RNCP de Coach Profesional Especializacion en
Ciencias de la Educacion en Salud
2004 Titulo de Representante Médico, IFOPS Marseille 
1997 Titulo Universitario de Tecnologia en Gestion de Empresas
y Administracion 
1995 Bachillerato Cientifico, especialidad Fisica-Quimica 

E D U C A C I O N

P R I N C I P A L E S  C O M P E T E N C I A S

Escucha, observacion
Desarollo de cartera de clientes / prospectos 
Alcance y superacion de objetivos
Analisis de resultados
Seguimiento en CRM
Fidelizacion de clientes
Negociacion
Formacion de equipos
Démonstracion de equipo en quirofano
Comunicacion
Generacion de relaciones de confianza

C O N T A C T O

Celular : +33 6 16 90 38 57 
branet.veronique@orange.fr
Aix en Provence FRANCIA

P E R F I L  P E R S O N A L

47 anos
Dinàmica, autonoma, atenta, amable, alegre,
determinada
20 anos de experiencia en el sector médico :
Fabricantes, Prestadores, hospitales
publico/privado, consultorios, quirofano
Valores : comunicacion, respeto,
profesionalismo, compromiso

2024 Account Manager Mölnlycke France Division Wound Care
Cuidado de heridas, curitas sofisticadas, Terapia de presion
negativa

2017-2023 Gerente Comercial ATOS MEDICAL 
Venta de equipos post laringectomia / cancer ORL / cirugias ORL
/ fonoaudiologos / pacientes / enfermeros / farmacéuticos /
licitatciones publicas
Resultados : Ventas anuales 1,8 millions euros - Top 1 o 2 a nivel
nacional durante 5 anos - 100% de los establecimientos del sector
clientes Atos - 130% del objetivo alcanzado

2016-2017  Gerente Comercial GEP SANTE
Servicios / Neumologos
Résultados : recuperacion de clientes insatisfechos

2013-2016 Gerente Comercial SEFAM 
Venta de dispositivos médicos para apnea del sueno / neumologos
/ prestadores de servicios
Résultados : 100% de referenciacion con prestadores

2009-2013 Gerente Comercial OLYMPUS 
Venta de dispositivos médicos para quirofano / cirugia
uro_ginecologica (tijeras ultrasonicas, termofusion)
Résultados : Lanzamiento de nueva gama - importante trabajo de
captacion con lideres de opinion médica KOL

2005-2009 Gerente Comercial ASPIDE MEDICAL 
Venta de dispositivos médicos / quirofano / cirugia digestiva
(protesis para hernias inguinales)
Résultados : 110% de objetivos alcanzados, +30% de aumento anual
de ventas

2004-2005 Representante Médico  REPSCO
Promocion de la gama Novartis / médicos generales

1998-2004  Asesora Financiera CREDIT AGRICOLE

20 anos de experiencia en el campo médico 

I D I O M A S

Francés
Espanol : bilingue
Inglés : nivel B2


